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ROZPORZADZENIE RADY MINISTROW

z dnia 13 sierpnia 2002 r.

w sprawie wytaczenia okreslonych porozumien wertykalnych spod zakazu porozumien ograniczajacych
konkurencije.

Na podstawie art. 7 ustawy z dnia 15 grudnia
2000 r. o ochronie konkurencji i konsumentéw (Dz. U.
Nr 122, poz. 1319, z 2001 r. Nr 110, poz. 1189 i Nr 154,
poz. 1800 oraz z 2002 r. Nr 129, poz. 1102) zarzadza sie,
co nastepuje:

Rozdziat 1
Przepisy ogodlne

8 1. Rozporzadzenie okresla:

1) warunki, jakie muszg by¢ spetnione, aby porozu-
mienia wertykalne zostaty uznane za wytaczone
spod zakazu, o ktérym mowa w art. 5 ustawy z dnia
15 grudnia 2000 r. o ochronie konkurencji i konsu-
mentow, zwanej dalej ,, ustawa”;

2) klauzule, ktérych wystepowania w porozumieniu
nie uznaje sie za naruszenie art. 5 ustawy (klauzule
dozwolone);

3) klauzule, ktérych wystepowanie w porozumieniu
stanowi naruszenie art. 5 ustawy (klauzule niedo-
zwolone);

4) okres obowiagzywania wytaczenia.

§ 2. Uzyte w rozporzadzeniu okreslenia oznaczaja:

1) porozumienia wertykalne — porozumienia zawie-
rane miedzy dwoma lub wiecej przedsigbiorcami,
dziatajagcymi — w ramach takiego porozumienia —
na réznych szczeblach obrotu, ktérych celem jest
zakup, sprzedaz lub odsprzedaz towarow;
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2) zobowigzania wytacznego zakupu — klauzule za-
warte w porozumieniach, na mocy ktérych nabyw-
ca bezposrednio lub posrednio zobowiagzuje sie ku-
powac towary objete porozumieniem wytacznie od
jednego dostawcy;

3) zobowigzania wytacznej dostawy — klauzule za-
warte w porozumieniach, na mocy ktérych dostaw-
ca bezposrednio lub posrednio zobowigzuje sie
sprzedawac towary objete porozumieniem wytgcz-
nie jednemu nabywcy;

4) dystrybucja selektywna — system dystrybucji,
w ktérym dostawca bezposrednio lub posrednio
zobowiazuje sie sprzedawac towary objete porozu-
mieniem jedynie dystrybutorom wybranym we-
dtug okreslonych kryteriow jakosciowych, ktérzy
zobowiagzuja sie nie sprzedawad tych towardow dys-
trybutorom nienalezagcym do tego sytemu;

5) dystrybucja franchisingowa — system dystrybucji,
w ktorym dystrybutor (franchisobiorca) bezpo-
srednio lub posrednio zobowigzuje sie odsprzeda-
wac zakupione od dostawcy (franchisodawcy) to-
wary objete porozumieniem, wykorzystujgc uzy-
skany od niego — w zamian za bezposrednie lub
posrednie wynagrodzenie — pakiet praw wtasno-
sci intelektualnej i przemystowej lub know-how;

6) prawa wtasnosci intelektualnej i przemystowej —
prawa, o ktérych mowa w art. 2 ust. 1 ustawy;

7) know-how — nieopatentowane, nieujawnione do
wiadomosci publicznej informacje techniczne lub
technologiczne, lub zasady organizacji i zarzadza-
nia, co do ktérych podjeto dziatania zmierzajgce do
zapobiezenia ich ujawnieniu, jezeli stanowig one
catosé lub czesé okreslonych informacji praktycz-
nych wynikajgcych z doswiadczenh dostawcy, prze-
prowadzonych badan lub testow, niezbednych na-
bywcy do uzywania, sprzedazy lub odsprzedazy to-
warow objetych porozumieniem;

8) zakaz konkurowania — wynikajgce bezposrednio
lub posrednio z porozumienia:

a) wytaczenie uprawnien dostawcy lub nabywcy
do wytwarzania, zakupu, sprzedazy lub odsprze-
dazy towaréw uznawanych za substytuty towa-
row objetych porozumieniem,

b) zobowiagzanie nabywcy do dokonywania u okre-
$lonego dostawcy ponad 80% swoich wszyst-
kich zakupéw towaréw objetych porozumie-
niem i towaréw uznawanych za ich substytuty,
obliczonych na podstawie wartos$ci zakupow do-
konywanych przez nabywce w poprzednim roku
kalendarzowym;

9) dostawca — przedsiebiorce, ktory sprzedaje na-
bywcy towary objete porozumieniem;

10

-

nabywca — przedsiebiorce, ktéry kupuje towary
objete porozumieniem, w tym dystrybutora;

11) dystrybutor — przedsiebiorce kupujgcego towary
objete porozumieniem z zamiarem ich odsprzeda-
zy na szczeblu hurtowym (dystrybutor hurtowy)

lub detalicznym (dystrybutor detaliczny), a takze
przedsiebiorce zawierajacego z dostawcg porozu-
mienie, na podstawie ktérego dokonuje sprzedazy
towaréw objetych porozumieniem w imieniu do-
stawcy;

12) ostateczny uzytkownik — konsumenta albo przed-
siebiorce kupujacego towary w zwiagzku z prowa-
dzong dziatalnoscig gospodarczg, inng niz dziatal-
nosé¢ dystrybucyjna;

13) aktywna sprzedaz — aktywne dziatania sprzedawcy
podejmowane w celu zwiekszenia sprzedazy lub po-
zyskanie nowych klientéw, polegajace w szczegol-
nosci na prowadzeniu dziatan reklamowych lub pro-
mocyjnych, tworzeniu oddziatéw lub organizowa-
niu centréw dystrybucji na okreslonym obszarze;

14) wytaczenie — wytgczenie spod zakazu, o ktérym
mowa w art. 5 ustawy.

§ 3. Wytaczeniu podlegajg porozumienia wertykal-
ne, w szczegodlnosci zawierajgce zobowigzania wytacz-
nego zakupu lub wytgcznej dostawy lub tworzace sys-
temy dystrybuciji selektywnej lub franchisingowe;.

§ 4. Wytaczenia nie stosuje sie do porozumien wer-
tykalnych:

1) przenoszacych na nabywce prawa wtasnosci inte-
lektualnej i przemystowej lub know-how, jezeli
przeniesienie tych praw lub know-how nie jest bez-
posrednio zwigzane z zakupem, sprzedazg lub od-
sprzedazag towarow;

2) dotyczacych dystrybucji i serwisu pojazdéw samo-
chodowych;

3) wytaczonych spod zakazu, o ktérym mowa w art. 5
ustawy, na podstawie innych rozporzadzeh wyda-
nych na podstawie art. 7 ustawy.

Rozdziat 2
Warunki dopuszczalnosci wytaczenia

8 5. 1. Wytaczenie stosuje sie do porozumien wer-
tykalnych, jezeli udziat dostawcy i grupy kapitatowej,
do ktorej nalezy dostawca, w rynku wtasciwym sprze-
dazy towardw objetych porozumieniem nie przekracza
30%, z zastrzezeniem ust. 2i § 6.

2. W przypadku gdy porozumienie wertykalne za-
wiera zobowigzania wytgcznej dostawy, wytaczenie
stosuje sig, jezeli udziat nabywecy i grupy kapitatowej,
do ktérej nalezy nabyweca, w rynku wtasciwym zakupu
towarow objetych porozumieniem nie przekracza 30%,
z zastrzezeniem § 6.

8 6. 1. Jezeli udziat w rynku, o ktérym mowa w 8§ 5:

1) nie przekracza 30%, ale po zawarciu porozumienia
wzrasta powyzej tej wielkosci, nie przekraczajac
jednak 35%, wytaczenie stosuje sie rowniez przez
okres dwéch lat kalendarzowych nastepujacych po
uptywie roku, w ktérym prog 30% zostat przekro-
czony po raz pierwszy;
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2) nie przekracza 30%, ale po zawarciu porozumienia
wzrasta powyzej 35%, wytaczenie stosuje sie row-
niez przez okres jednego roku kalendarzowego na-
stepujgcego po uptywie roku, w ktérym prég 35%
zostat przekroczony po raz pierwszy.

2. Okres wytaczenia, o ktérym mowa w ust. 1, nie
moze tacznie trwaé dtuzej niz dwa kolejne lata kalenda-
rzowe po uptywie roku, w ktérym udziat w rynku, o kté-
rym mowa w 8 5, przekroczyt 30%.

8 7. 1. Udziat w rynku, o ktérym mowa w 8§ 5i 6, ob-
licza sie na podstawie wartosci sprzedazy lub zakupu
towarow objetych porozumieniem i towaréw uznawa-
nych za ich substytuty. Jezeli dane dotyczace wartosci
sprzedazy lub zakupu nie sg dostepne, udziat w rynku
oblicza sie na podstawie innych wiarygodnych infor-
macji rynkowych, w tym informacji o ilosci towarow
bedacych przedmiotem sprzedazy lub zakupu.

2. Udziat w rynku oblicza sie na podstawie danych
dotyczacych roku kalendarzowego poprzedzajacego
rok zawarcia porozumienia.

3. Przy obliczaniu udziatu w rynku nie uwzglednia
sie sprzedazy dokonywanej miedzy przedsiebiorcami
nalezagcymi do jednej grupy kapitatowej.

Rozdziat 3
Klauzule dozwolone

8 8. Wytgaczenie stosuje sie do klauzul ograniczaja-
cych konkurencje zawartych w porozumieniach werty-
kalnych, ktdre w szczegolnosci:

1) ograniczajg prawa nabywcy do ustalania ceny
sprzedazy przez okreslenie przez dostawce maksy-
malnych lub zalecanych cen sprzedazy towaréw
objetych porozumieniem, chyba ze ceny te w rze-
czywistosci majag charakter cen minimalnych lub sa
cenami o okreslonej wysokosci (sztywnymi);

2) ograniczajg dystrybutorowi hurtowemu mozliwosé
odsprzedazy towardéw objetych porozumieniem
bezposrednio konsumentom;

3) ograniczajg dystrybutorom dziatajagcym w systemie
dystrybucji selektywnej mozliwosé¢ sprzedazy to-
warow objetych porozumieniem dystrybutorom
nienalezacym do tego systemu;

4) ograniczajg uprawnienia nabywcy do odsprzedazy
towardw objetych porozumieniem, majacych cha-
rakter komponentdéw, innym przedsiebiorcom, kto-
rzy uzywaliby ich do produkcji towaréw uznawa-
nych za substytuty towaréw sprzedawanych przez
dostawce;

5) zobowiagzujg nabywce do zakupu okreslonego asor-
tymentu lub okreslonych minimalnych ilosci towa-
row objetych porozumieniem;

6) zobowigzujg nabywce do sprzedazy towardéw obje-
tych porozumieniem wytacznie ze znakiem towaro-
wym dostawcy;

7) zobowiazujg nabywce do podejmowania okreslo-
nych dziatan stuzagcych promocji sprzedazy towa-
réw objetych porozumieniem;

8) zobowigzujg franchisodawce do przekazania fran-
chisobiorcy know-how oraz zapewnienia mu po-
mocy handlowej i technicznej w trakcie obowigzy-
wania porozumienia tworzacego system dystrybu-
cji franchisingowej;

9) zobowiazuja franchisodawce do niekorzystania lub
nieprzyznawania innym przedsigbiorcom prawa
korzystania z catosci lub czesci pakietu franchisin-
gowego na obszarze objetym porozumieniem two-
rzgcym system dystrybucji franchisingowej;

10) zobowiazuja franchisodawce do niedostarczania
innym przedsiebiorcom towaréw bedacych przed-
miotem dystrybucji w systemie dystrybucji fran-
chisingowej oraz towarow uznawanych za ich sub-
stytuty na obszarze objetym porozumieniem two-
rzgcym ten system;

11) zobowiazuja franchisobiorce do nieangazowania
sie bezposrednio lub posrednio w dziatalnos$é han-
dlowga podobng do dziatalnosci prowadzonej przez
uczestnikdw systemu dystrybucji franchisingowej
na obszarze, na ktérym maégtby on konkurowaé
z uczestnikami tego systemu, w tym z franchiso-
dawcag; zobowigzanie to moze trwacé takze po usta-
niu stosunku umownego przez okres nieprzekra-
czajacy roku na obszarze, na ktérym franchisobior-
ca dotychczas wykorzystywat pakiet franchisingo-
wy;

12) zobowiagzuja franchisobiorce do nienabywania ak-
cji lub udziatéw przedsiebiorcéw bedacych jego
konkurentami lub konkurentami franchisodawcy,
w ilosci umozliwiajacej mu wptyw na dziatalnosé
tych przedsigbiorcéw;

13) zobowigzujg franchisobiorce do nieujawniania
osobom trzecim know-how przekazanego przez
franchisodawce, dopdki nie zostanie ono podane
do wiadomosci publicznej;

14) zobowigzujg franchisobiorce do przekazywania
franchisodawcy doswiadczen zdobytych w syste-
mie dystrybucji franchisingowej;

15) zobowigzuja franchisobiorce do:

a) informowania franchisodawcy o naruszeniach
praw wtasnosci intelektualnej i przemystowej
bedacych przedmiotem porozumienia tworzace-
go system dystrybucji franchisingowej,

b) podejmowania $rodkéw prawnych przeciwko
osobom naruszajgcym prawa, o ktérych mowa
w lit. a,

c¢) udzielania franchisodawcy pomocy przy podej-
mowaniu dziatan w zakresie dochodzenia rosz-
czen przeciwko osobom naruszajgcym prawa
wtasnosci intelektualnej i przemystowej bedace
przedmiotem porozumienia tworzgcego system
dystrybucji franchisingowej;

16) zobowigzuja franchisobiorce do niewykorzystywa-
nia know-how przekazanego przez franchisodawce
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w celach innych niz przewidziane w porozumieniu
tworzgcym system dystrybucji franchisingowej;

17) zobowiazuja franchisobiorce do nieprzenoszenia
praw i obowigzkdéw objetych porozumieniem two-
rzgcym system dystrybucji franchisingowej na in-
ne podmioty bez zgody franchisodawcy.

Rozdziat 4
Klauzule niedozwolone

8 9. 1. Wytgczenia nie stosuje sie do klauzul zawar-
tych w porozumieniach, ktoére:

1) bezposrednio lub posrednio zakazujg konkurowa-
nia na czas nieokreslony lub dtuzszy niz 5 lat, chy-
ba ze nabywca sprzedaje towary objete porozu-
mieniem w lokalu lub na terenie, ktérych wtascicie-
lem, wieczystym uzytkownikiem, dzierzawcag lub
najemca jest dostawca, lub ktore dostawca wynaj-
muje lub dzierzawi od o0séb trzecich niezwigzanych
z nabywca, a okres trwania takiego zobowigzania
nie przekracza okresu zajmowania przez nabywce
tego lokalu lub terenu;

2) bezposrednio lub posrednio zakazujg dystrybuto-
rom dziatajgcym w systemie dystrybucji selektyw-
nej sprzedazy towarow tylko niektorych konkuren-
tow dostawcy;

@

bezposrednio lub posrednio zakazuja nabywcom
wytwarzania, zakupu, sprzedazy lub odsprzedazy
towardow po uptywie okresu, na jaki porozumienie
zostato zawarte, chyba ze obowigzywanie takich
klauzul:

a) dotyczy towardw uznawanych za substytuty to-
warow objetych porozumieniem oraz

b) jest ograniczone do lokalu lub obszaru, na kto-
rym nabywca prowadzi dziatalnosé w trakcie
obowigzywania porozumienia, oraz

c) jest niezbedne do ochrony know-how przekaza-
nego przez dostawce nabywcy

— a czas ich obowigzywania jest ograniczony do
jednego roku po uptywie okresu, na jaki porozu-
mienie zostato zawarte.

2. Wytaczenia nie stosuje sie do porozumien werty-
kalnych, jezeli klauzul, o ktérych mowa w ust. 1, nie
mozna oddzieli¢ od porozumienia jako catosci.

8 10. Wytaczenia nie stosuje sie do porozumieh
wertykalnych, ktore bezposrednio lub posrednio, sa-
modzielnie lub w powigzaniu z innymi okolicznosciami
zaleznymi od stron tych porozumien, maja na celu lub
powoduja:

1) ograniczenie prawa nabywcy do ustalania ceny
sprzedazy przez narzucenie przez dostawce mini-
malnych lub o okreslonej wysokosci (sztywnych)
cen sprzedazy towardw objetych porozumieniem;

2) ograniczenie obszaru lub kregu podmiotéw (klien-
tow), ktérym nabywca moze sprzedawaé towary
objete porozumieniem, z wyjatkiem:

a) ograniczenia aktywnej sprzedazy na okreslonym
obszarze lub okreslonej grupie klientéw, w sto-
sunku do ktérych sprzedaz zostata zastrzezona
dla dostawcy lub dla innego nabywcy, jezeli
ograniczenia te nie utrudniaja klientom nabyw-
cy sprzedazy towardow objetych porozumieniem,

b) ograniczenia sprzedazy ostatecznym uzytkowni-
kom przez dystrybutora hurtowego,

c) ograniczenia dystrybutorom dziatajagcym w sys-
temie dystrybucji selektywnej odsprzedazy to-
waréw objetych porozumieniem dystrybutorom
nienalezacym do tego systemu,

d) ograniczenia uprawnienia nabywcy do odsprze-
dazy towardw objetych porozumieniem, majg-
cych charakter komponentdéw, innym przedsie-
biorcom, ktérzy uzywaliby ich do produkcji to-
waréw uznawanych za substytuty towardéw
sprzedawanych przez dostawce;

3

-

ograniczenie dystrybutorom detalicznym dziataja-
cym w systemie dystrybucji selektywnej mozliwo-
$éci prowadzenia sprzedazy uzytkownikom osta-
tecznym, z wyjatkiem ograniczenia mozliwosci
prowadzenia przez nich sprzedazy w lokalach nie-
spetniajgcych kryteriéw okreslonych w porozumie-
niu bedgcym podstawa utworzenia systemu dys-
trybucji selektywnej;

4) ograniczenie wzajemnych dostaw miedzy dystry-
butorami dziatajgcymi w systemie dystrybuciji se-
lektywnej, wtaczajac w to dystrybutorow dziataja-
cych na réznych szczeblach obrotu;

5) ograniczenie prawa dostawcy do sprzedazy kom-
ponentéw bedacych przedmiotem umowy — jako
czesci zamiennych — uzytkownikom koncowym,
zaktadom naprawczym lub innym ustugodawcom,
ktérym nabywca nie powierzyt napraw lub serwi-
sowania towarow wyprodukowanych z uzyciem
tych komponentéw.

Rozdziat 5
Przepisy przejsciowe i koncowe

8 11. 1. Przepisy rozporzgdzenia stosuje sie takze do
porozumien zawartych przed dniem jego wejscia w zy-
cie.

2. Jezeli w przypadku porozumien, o ktérych mowa
w ust. 1, przekroczenie progu udziatu w rynku, o kto-
rym mowa w 8 5, nastgpito przed dniem wejscia w zy-
cie rozporzadzenia, przyjmuje sie, ze miato ono miej-
sce po raz pierwszy w dniu jego wejscia w zycie.

§ 12. Rozporzadzenie obowigzuje do dnia 31 grud-
nia 2007 r.

8 13. Rozporzadzenie wchodzi w zycie po uptywie
14 dni od dnia ogtoszenia.

Prezes Rady Ministrow: L. Miller



