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Dnia 26 lutego 2009 r. Europejski Komitet Ekonomiczno-Spoleczny postanowil, zgodnie z art. 29 ust. 2
regulaminu wewnetrznego, sporzadzi¢ opini¢ z inicjatywy wlasnej w sprawie

struktur finansowania MSP w kontekscie obecnej sytuacji finansowej.

Sekcja Jednolitego Rynku, Produkeji i Konsumpcji, ktérej powierzono przygotowanie prac Komitetu w tej

sprawie, przyjela swoja opinie 8 lipca 2010 r.

Na 465. sesji plenarnej w dniach 15-16 wrzesnia 2010 r. (posiedzenie z 16 wrzesnia) Europejski Komitet
Ekonomiczno-Spoleczny stosunkiem gloséw 121 do 1 — 3 osoby wstrzymaly si¢ od glosu — przyjal

nastepujaca opinie:

1. Whnioski i zalecenia

1.1  EKES zachgca Komisj¢ do wzmocnienia instrumentow
finansowania przewidzianych dla MSP poprzez zachowanie
systemu gwarancji w ramach programu ramowego na. rzecz
konkurencyjnodci i innowacji réwniez po uplywie obecnego
okresu finansowania, a takze poprzez zapewnienie MSP latwego
dostepu do $rodkéw z funduszy strukturalnych oraz poprzez
jasne sformulowanie priorytetéw. W obecnym kontekscie
mniejszych Srodkéw whasnych, instytucje udzielajace gwarancji
zapewniaja swoim partnerom bankowym uzyteczny mechanizm
fagodzacy zgodnie z regulacjami kapitalowymi Bazylea IL
W zwigzku z tym nalezy wspieraé instytucje gwarancji wzajem-
nych.

1.2 EKES zaleca ustanowienie platform handlowych dla
mikroprzedsiebiorstw i MSP. Na wielu uznanych rynkach giel-
dowych obowigzuje zbyt wicle wymogéw w zakresie sprawoz-
dawczodci, a procedury s3 zbyt przewlekle, by mogly by¢ na
nich notowane MSP. Ponadto barierg nie do pokonania — takze
na rynkach alternatywnych czy mniejszych gieldach — sg zazwy-
czaj koszty. Regionalne miniplatformy, ktérych dzialanie koor-
dynowalaby sie¢ europejska, stanowilyby nowe narzedzie umoz-
liwiajace pozyskiwanie nowego kapitalu dla malych przedsie-
biorstw. Zacheciloby to w wigkszym stopniu do finansowania
poprzez kapital podwyzszonego ryzyka oraz ze Srodkéw ofero-
wanych przez anioly biznesu. Tego rodzaju platformy pomog-
lyby malym funduszom typu venture wspiera¢ male przedsie-
biorstwa.

1.3 MSP, a zwlaszcza mikroprzedsigbiorstwa, do$wiadczaja
wickszych trudnosci z dostgpem do finansowania. Ponadto dla
0g6tu spoleczenistwa sprawa niejasng pozostaje kwestia, dokad
trafity pienigdze przeznaczone na ratowanie bankéw. By¢ moze
niewskazana jest publikacja tych danych przez banki, z drugiej
strony jednak zdaniem EKES-u wydaje si¢, ze banki powinny
raczej przeznacza¢ uzgodniony odsetek $rodkéw wsparcia (w
krajach, w ktérych zostaly one zastosowane) na linie kredytowe
dla malych firm i mikroprzedsigbiorstw, a zwlaszcza na przed-
siewziecia innowacyjne.

1.4 EKES zachgca do opracowania ram, ktdre ulatwialyby
tworzenie  instytucji mikrofinansowania  partycypacyjnego

i etycznego. Taka metoda finansowania z pewnoscig moze
by¢ korzystna dla MSP, poniewaz opiera si¢ ona na podziale
ryzyka i zysk6éw, stabilnym finansowaniu i unikaniu spekulacji.
Komisja powinna powaznie potraktowal zjawisko, jakim jest
bankowos¢ partycypacyjna. EKES wzywa Komisje, by opraco-
wala zielong ksiege, na podstawie ktérej mozna bedzie podjaé
na szczeblu europejskim dyskusje na temat bankowosci party-
cypacyjnej. Samodzielne inicjatywy podejmowane przez takie
kraje, jak Wielka Brytania, Francja, Niemcy, Wlochy, Luksem-
burg czy Malta s3 krokiem pozytywnym, moga jednak utrud-
nia¢ dalszg integracj¢ sektora ustug finansowych w UE. Ponadto
odrebne i nieskoordynowane inicjatywy moga okazaé si¢ mniej
skuteczne niz wynikaloby z potencjalu tego rodzaju finanso-
wania w takich kwestiach, jak podzial ryzyka i zyskéw czy
spoleczne podejscie do zagadnienia finansowania. Zachecanie
do mikrofinansowania w stylu islamskim mogloby si¢ takze
sta¢ bodZcem dla nowej przedsigbiorczosci, a jednoczesnie
w pewnych regionach pomogloby w walce z ubdstwem.
W tym kontekscie nalezaloby opracowaé dyrektywe przewidu-
jaca i obejmujaca swym zakresem alternatywne metody finan-
sowania oraz zachecajaca do ich stosowania, ktéra gwarantowa-
faby tym metodom takie same warunki, z jakich korzystaja inne
konwencjonalne metody finansowania.

1.5 EKES zaleca, by pafistwa cztonkowskie bezposrednio
udzielaly kredytéw MSP albo dawaly instytucjom finansowym
petne lub czesciowe gwarancje, aby zacheca¢ je do udzielania
kredytéw MSP. Praktyké; te w czasie kryzysu finansowego zasto-
sowano w szeregu pafistw cztonkowskich i okazala si¢ ona
skutecznym  rozwigzaniem  lagodzacym  trudnosci  MSP
w dostepie do finansowania.

1.6 Zdaniem EKES-u Europejski Fundusz Inwestycyjny powi-
nien inwestowa¢ w MSP albo bezposrednio, albo poprzez
subfundusz na potrzeby danej dziedziny, jak np. Fundusz
Mlodej Przedsigbiorczosci, ktéry stymulowalby takze ducha
przedsigbiorczodci. Ponadto $rodki EBI nalezy przydziela¢ tym
bankom posrednlczqcym ktére w pelni wspieraja MSP. EKES
sugeruje roéwniez, ze aby zacheci¢ banki posredniczace do
wykorzystywania $rodkéw EBI na potrzeby MSP, EBI powinien
razem z nimi ponosi¢ zwigzane z tym ryzyko.
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1.7 EKES zaleca stosowanie réznych form finansowania
przez banki, w tym finansowanie partycypacyjne, innowacyjne
i etyczne. Zakres finansowania tego rodzaju, jak oferowane
przez Grameen Bank w Bangladeszu, moze by¢ bardzo ograni-
czony ze wzgledu na regulacje kapitalowe Bazylea IL. Instytucje
finansujace nie sa w stanie zajmowac si¢ problemem, powinny
sie raczej skupi¢ na rozwiazaniach, tzn. system kredytowy musi
si¢ opiera¢ na analizie spolecznego kontekstu, a nie na z goéry
ustalonych technikach bankowych. Dlatego tez nalezy jak
najszybciej dokona przegladu regulacji kapitalowych Bazylea
Il badZ tez przyja¢ porozumienie, ktore obejmowatoby rodzaje
finansowania odbiegajace od metod konwencjonalnych.

1.8 W UE pojawiaja si¢ sieci anioléw biznesu. Niestety
wydaje si¢, Ze nie podlegajg one zadnym regulacjom,
w zwigzku z czym istnieje ryzyko powaznych naduzy¢, ktére
zniechgcaloby przedsigbiorcow do korzystania z tej jakze
istotnej metody finansowania rozwoju. Nalezy zatem opracowal
ramy prawne, ktore zachecalyby do tworzenia sieci aniolow
biznesu lub podejmowania podobnej dziatalnosci.

1.9  EKES zaleca wprowadzenie w panstwach czlonkowskich
zachet podatkowych dla anioléw biznesu i ich sieci, w tym
takze dla inwestoréw bedacych cztonkami rodziny, takich jak
np. rodzice przedsigbiorcy. Wielu mlodych przedsigbiorcow
siega po $rodki zgromadzone przez rodzing, gdyz nie majg
oni dostepu do innych zrédel finansowania. Inwestoréw tych
powinno si¢ wynagradza¢ i zachecaé za pomoca ulg podatko-

wych.

2. Wprowadzenie i kontekst

2.1  Panstwa czlonkowskie UE stangly w obliczu powaznego
wyzwania: musza one zacheca¢ do przedsigbiorczosci oraz
wzmacniaé jej ducha. Rada Europejska wyznaczyla ten cel
w marcu 2000 r. w Lizbonie z myslg o zwigkszeniu zatrud-
nienia, reformie gospodarczej oraz zapewnieniu wigkszej spoj-
nosci spotecznej. 21 stycznia 2003 r. Komisja Europejska opub-
likowata Zielona ksigge na temat przedsigbiorczosci w Europie.
W dokumencie tym skupila si¢ ona na problemie, iz zbyt malo
Europejczykow zaklada swoje wlasne przedsigbiorstwa, oraz na
kwestii braku ciaglego wzrostu w przedsigbiorstwach juz istnie-

jacych.

2.2 Rozwdj przedsigbiorczosci niesie ze sobg istotne korzysci
zarbwno pod wzgledem gospodarczym, jak i spolecznym.
Przedsigbiorczo$¢ jest nie tylko motorem zatrudnienia, inno-
wacji, konkurencyjnosci i wzrostu, lecz takze przyczynia sig
do osobistego spelnienia i realizacji celéw spolecznych (1).

2.3 Korelacja migdzy przedsigbiorczoscia a kondycja gospo-
darczg kraju wynika z faktu utrzymywania si¢ przedsiebiorstw
na powierzchni, innowacji, stymulowania zatrudnienia, postepu
technologicznego oraz wzrostu wydajnosci i eksportu. Dlatego
tez przedsigbiorczo$¢ korzystna jest nie tylko z punktu
widzenia zaangazowanych w nig oséb, lecz takze
w cato$ciowej perspektywie dla ogbtu spoteczefistwa.

(') Sprawozdanie analityczne z badania Flash Eurobarometr na temat
przedsigbiorczosdci w UE (25 pafstw czlonkowskich), Stanach Zjed-
noczonych, Islandii i Norwegii.

2.4 W badaniu przeprowadzonym przez Centrum Badan nad
Przedsigbiorczoscig i Rozwojem Gospodarczym finansowanie
poczatkowe (start-up) bylo jednym z najczesciej wymienianych
probleméw, z jakimi borykaja si¢ mlodzi przedsigbiorcy (obok
administracyjnych wymogéw prawnych). Jednak tylko okolo
40 % ankietowanych organizacji specjalistycznego wsparcia
uznalo je za wigksze niz ograniczenia finansowe w przypadku
innych matych przedsi¢biorstw. Wiele nowych firm ma trud-
nosci ze zdobyciem zabezpieczenia dla kredytu zacigganego na
uruchomienie przedsi¢biorstwa, tym niemniej w przypadku
miodych przedsigbiorcow moze to stanowié¢ wigksza prze-
szkode ze wzgledu na fakt, iz mieli oni bardziej ograniczone
mozliwosci zgromadzenia aktywow, ktére moglyby postuzyé
temu celowi. OczywiScie w praktyce utrudnienie to ma rézne
znaczenie w zaleznosci od danego sektora czy rodzaju dziatal-
nosci gospodarczej.

2.5  Obecny kryzys gospodarczy ma niekorzystny wplyw na
przedsigbiorczo$¢, zwlaszcza jezeli chodzi o sposéb, w jaki
oddziatuje na MSP. EKES szczeglowo poruszal problematyke
kryzysu finansowego i jego skutkéw, a takze wypowiadat si¢ na
temat kluczowej roli sektora bankowego w tym zakresie.
W rzeczywistosci MSP wcigz bolesnie odczuwaja skutki kryzysu
i nadal maja trudnosci z dostgpem do finansowania.

2.6  Jednakze w obecnej sytuacji kredyty bankowe ciagle
jeszcze sg trudne do zdobycia (pomimo znacznych obnizek
podstawowych stép procentowych dla kredytow) ze wzgledu

na:

— straty wynikajace ze stosowanej w rachunkowosci wyceny
opartej na wartoSciach rynkowych (procedura, zgodnie
z ktéra banki obnizaja warto$¢ papieréw warto$ciowych
uwzglednionych w ich bilansach, poniewaz na papiery te
w przewidywalnej przyszlosci nie ma rynkéw zbytu);

— rosngce zle diugi klientéw lub zadluzenie, ktérego splata
jest watpliwa, a ktére wynikaja z tej samej recesji;

— brak finansowania na rynku miedzybankowym - zjawisko,
ktére wedlug naszych obserwacji jak dotad nie zanika
pomimo interwencji wielu rzadéw;

— staly czynnik strachu — bankowcy obawiajacy sie o swoja
prace sa mniej skfonni do podejmowania jakichkolwiek na
pozér ryzykownych decyzji kredytowych.

2.7 A zatem kapital bankowy jest racjonowany - trafia badz
do dotychczasowych klientéw, na ktorych utrate bank nie moze
sobie pozwoli¢, badz tez lokowany jest w wysokiej jakosci
instrumentach o stalym dochodzie, takich jak panstwowe obli-
gacje skarbowe. W sytuacji, gdy rosng potrzeby kredytowe
rzadéw, ktére pragng zasili¢ gospodarke nowymi $rodkami,
roénie dostepno$¢ panistwowych papieréw dluznych, a to
z kolei oznacza mniej $rodkéw na kredyty dla przedsigbiorstw
i konsumentéw.
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3. Krétka charakterystyka MSP w oderwaniu od oficjal-
nych statystyk

3.1 Istnieje szereg cech, ktére wyr6zniaja MSP. Wymienienie
ich wszystkich z osobna nie oddaloby dynamiki MSP. Warto
jednak przedstawi¢ w skrdcie przynajmniej kilka z nich.

3.2 MSP to zazwyczaj rodzinne firmy wielopokoleniowe,
w ktorych dana rodzina jest waznym, jednak czgsto niewystar-
czajacym, inwestorem. Zazwyczaj majg one zasigg lokalny, co
wplywa na ich metodologi¢ kooperacji i sposéb prowadzenia
rekrutacji (czgsto duza ostrozno$é). Nie ma w nich wyraznego
rozréznienia miedzy zarzadzaniem przedsigbiorstwem a jego
wlasnoscig, a ponadto niejednokrotnie wystepuja w nich Sciste
zwiazki miedzy pracownikami a wiascicielami (co zwigksza
lojalnos¢ obu stron). MSP s3 elastyczne, dynamiczne i chetnie
przyjmujg innowacje. Ich typowa cecha jest awersja do ryzyka
w zarzadzaniu przeplywami gotéwkowymi, wykorzystujg swoje
rezerwy zanim zwrécg si¢ do instytucji kredytowych oraz bory-
kaja si¢ ogromna biurokracja, gdy ubiegajg si¢ o finansowanie

i biora kredyty.

3.3 Fakt, iz MSP postrzegane s3 jako klienci, z ktérymi wigze
sic wicksze ryzyko kredytowe, wynika po czesci z ich wiasnej
natury — sg to czesto przedsigbiorstwa mlode, wrogo nasta-
wione do przewleklych, biurokratycznych procedur typowych
dla systeméw finansowania, nie dysponuja wystarczajacymi
zabezpieczeniami oraz z uwagi na ich rozmiary zazwyczaj
brakuje im narzedzi zarzadzania ryzykiem.

3.4 Nalezy odnotowa¢, ze problemy, z jakimi borykaja sie
MSP, w jeszcze wigkszym stopniu dotycza mikroprzedsie-
biorstw.

4. Instrumenty finansowania

4.1  Notowanie na uznanym rynku gietdowym — Pierwsze
oferty publiczne zazwyczaj kojarzone sg z spétkami dobrze juz
prosperujgcymi, ktére pragng pozyskaé kapital dlugoterminowy
za pomocg akcji (udzialéw) lub dtugu (obligacji) notowanych na
oficjalnych rynkach. Dzieje si¢ to zwykle przed faza ekspansji,
kiedy wiasciciele lub kapital typu podwyzszonego ryzyka (venture
capital) szukaja mozliwosci ,wyjscia” ze spotki. Istnieja réwniez
rynki rownolegle, ktére zazwyczaj jednak nie s3 odpowiednie
dla mikroprzedsigbiorstw i tylko najwigksze firmy z sektora
malych przedsi¢biorstw sa w stanie podgzaé tym szlakiem.
Chociaz rynki alternatywne s3 zazwyczaj uregulowane
w mniejszym stopniu, obowigzujg na nich te same wymogi
informacyjne. Koszt wejicia na gielde moze wynies¢ 500 tys.
EUR, a nawet wiecej.

4.2 Nowe Zrédla finansowania, bankowo$¢ partycypa-
cyjna — Nowym zjawiskiem w calej Europie jest nowa forma
bankowosci znana jako banki partycypacyjne lub etyczne, okre-
Slana takze mianem bankowosci islamskiej. Sposdb jej funkcjo-
nowania jest w  obecnym  kontekScie interesujacy

i prawdopodobnie odpowiedni dla MSP oraz ich wymagas.
Oferuje ona instrumenty, z ktérych wiele nie jest nowoscig
w krajach europejskich. Rozw¢j tego rodzaju finansowania
jest jednak utrudniony przez pewne prawodawstwo, a w szcze-
g0lnosci przepisy podatkowe. Niestety rézne panstwa czlon-
kowskie UE (takie jak Wielka Brytania, Francja, Luksemburg,
Niemcy, Malta i Wtochy) przyjmuja wlasne rozwigzania, powo-
dujac tym samym ryzyko powstania sytuacji, w ktérej trzeba
bedzie udziela¢ zezwolen (passporting) na rynku wewnetrznym.
By¢ moze jednak znalazlyby si¢ instrumenty prawne, ktore
pozwolilyby instytucjom finansowym o charakterze partycypa-
cyjnym przebic¢ si¢ na rynku UE (3).

4.2.1 Taka metoda finansowania z pewnoscig moze by¢
korzystna dla MSP, gdyz opiera si¢ ona na podziale ryzyka
i zyskéw, stalym finansowaniu i unikaniu spekulacji oraz
pewnych rodzajéw inwestycji.

4.2.2  Zupelnie nowym i stale rozwijajacym si¢ zjawiskiem
jest islamskie mikrofinansowanie. Sklada si¢ nan szereg uslug
finansowych przeznaczonych dla oséb, ktére tradycyjnie uzna-
wane s3 za niekwalifikujace si¢ do korzystania z ustug banko-
wych, poniewaz nie dysponuja poreczeniem, ktére mogloby
zabezpieczy¢ instytucje finansowg przed ryzykiem straty.

4.2.3  Prawdziwie rewolucyjng cechg koncepcji mikrofinanso-
wania jest fakt, iz daje szans¢ osobom, ktérym odméwiono
dostepu do rynkéw finansowych, otwiera im nowe perspektywy
i zapewnia im mozliwo$¢ zrealizowania wreszcie swoich wias-
nych projektéw i pomystéw za pomocy wiasnych srodkéw oraz
pozwala im unikna¢ koniecznosci siggania po pomoc, dotacje
czy uzalezniania si¢ od innych. Doé$wiadczenia w zakresie
mikrofinansowania na calym $wiecie wskazuja bezsprzecznie,
ze biedni potrzebuja szerokiego wachlarza ustug finansowych,
gotowi sa ponosi¢ zwiazane z nimi koszty oraz jak najbardziej
kwalifikujg si¢ do korzystania z ustug bankowych. Grupe doce-
lowa mikrofinansowania stanowia ci spoéréd biednych, ktérzy
zyja na skraju granicy ubdstwa, ktérzy mogliby latwiej osiggnaé
godny poziom zycia i ktorzy maja przedsigbiorcze pomysly,
lecz ktérym brakuje dostgpu do formalnych rynkéw finanso-
wych.

4.2.4  Jak dotad na ten temat przeprowadzono tylko kilka
badan, a do$wiadczenia w tym zakresie s3 wcigz stosunkowo
ograniczone, wynika z nich jednak, Ze rozwigzanie to ma
ogromny potencjal zaréwno w walce z ubdstwem, wyklucze-
niem finansowym i spolecznym, jak i w zakresie poszerzania
i wzbogacania bazy klientéw instytucji finansowych w krajach
rozwijajacych si¢ w islamskim kontekscie kulturowym. Dlatego
tez bankowo$¢ partycypacyjna wykazala, ze skupia si¢ nie tylko
na odnoszeniu sukceséw finansowych, lecz takze na maksyma-
lizacji korzysci spolecznych poprzez tworzenie zdrowszych
instytucji finansowych, ktére moga $wiadczy¢ skuteczne uslugi
finansowe, rowniez na poziomie zwyklych obywateli.

(®) Zob. ,Islamic Finance in a European Union Jurisdiction Workshops
Report” opublikowany przez Maltariski Instytut Zarzadzania, Maltari-
skie Stowarzyszenie Pracodawcéw i Maltafiski Zwigzek Pracownikéw
Bankowosci.
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43  Systemy finansowania ze S$rodkéw publicznych
i unijnych - Poprzez swoich posrednikéw rzady angazujg sie
w promowanie przedsigbiorczosci za pomocg réznych $rodkow,
takich jak zachety podatkowe i systemy finansowania, jak np.
dotacje oferowane w ramach Europejskiego Funduszu Rozwoju
Regionalnego i Europejskiego Funduszu Inwestycyjnego.

4.3.1  Niemniej wykorzystanie pewnych inicjatyw obejmujg-
cych kapital poczatkowy i zalgzkowy ksztaltuje si¢ jednak
ponizej oczekiwan.

44 Anioly biznesu, czyli inwestorzy prywatni lub niefor-
malni inwestorzy dostarczajacy kapitalu podwyzszonego ryzyka,
klasyfikowani sa jako niestandardowe Zrédla finansowania
i przede wszystkim zapewniaja kapital akcyjny przedsigbior-
stwom poczawszy od fazy zalazkowej po wezesng faze wzrostu.

5. Dzialania ramowe zmierzajace do pokonania zalamania
w zakresie inwestycji i finansowania oraz majace
utatwié¢ MSP dostep do kredytéw

5.1  Kluczowe znaczenie w obecnej sytuacji gospodarczej ma
jak najszybsze wdrozenie programu Small Business Act (SBA).
EKES z zadowoleniem przyjal przedstawiony przez Komisje
program, a teraz pragnie ponownie podkresli¢ pierwszorzedna
wage, jaka ma realizacja zaproponowanych w nim inicjatyw.

51.1 W czasach, gdy plynnos¢ finansowa jest dla MSP
luksusem, wzywamy do nowelizacji dyrektywy w sprawie op6z-
nien w platnosciach, tak aby zagwarantowaé MSP terminowe
regulowanie naleznosci we wszystkich transakcjach handlowych
oraz przestrzeganie 30-dniowego terminu kredytu kupieckiego.
Niemniej jednak jej przepisy powinny by¢ egzekwowalne
i przestrzegane rowniez przez dostawcow  (zaréwno
w sektorze prywatnym, jak i publicznym).

5.1.2  Dyrektywa, ktéra wymaga szybkiego wdrozenia jest
takze dyrektywa w sprawie obnizonych stawek VAT na praco-
chlonne ustugi $wiadczone lokalnie, w przypadku ktérych ustu-
godawcami sa najczgsciej MSP. Cho¢ wzbudzita ona pewne
kontrowersje, uwaza sig, ze taka dyrektywa miafaby stymulujacy
wplyw na praktyke handlowa MSP, gdyz zwigkszalaby ich
atrakcyjnos¢ w oczach konsumentéw.

52  Wedlug danych Europejskich Izb Gospodarczych 30 %
MSP ma problemy z plynnoscig, z ktérych jedna czwarta
wynika z odmowy udzielenia kredytu przez banki. W okresie,
gdy banki znajdujg si¢ pod stala obserwacja i w niezwykle
zachowawczy sposéb podchodza do kwestii finansowania,
zastosowanie tak konserwatywnego systemu w stosunku do
MSP w niekorzystny sposéb oddziatuje na cata gospodarke.

5.2.1 UE zwigkszyla ilo§¢ $rodkéw w systemie bankowym
przeznaczonych dla MSP, zasilajac fundusze EBI w ramach
planu naprawczego. Jednakze z do$wiadczen MSP wynika, ze
dostep do kredytéw bankowych wcigz jest bardzo utrudniony.
Dlatego tez cho¢ wydaje si¢, ze pienigdze te zostaly przezna-
czone na kredytowanie MSP, w rzeczywistosci nie docieraja one
do tych przedsigbiorstw. Jest zatem istotne, by bankami posred-
niczacymi wybieranymi do zarzadzania pieniedzmi EBI byly

banki, ktére w pelni wspierajg MSP. EBI powinien zmieni¢
posrednika, jesli ten systematycznie nie przekazuje tych
srodkéw malym i S$rednim przedsigbiorstwom. Wreszcie
z mySla o Zache;ceniu bankéw  posredniczacych, by
z pieniedzy EBI rzeczywiscie udzielaly kredytéw MSP, ryzyko
zwigzane z takimi kredytami powinny wspélnie ponosi¢ EBI
i wspomniane banki, a nie tylko te drugie.

5.3  Istotng kwestia, zwlaszcza w przypadku nowych przed-
sigbiorstw rozpoczynajacych dzialalnos¢, jest dostep do kapitatu
podwyzszonego ryzyka. Rynek kapitalu podwyzszonego ryzyka
inwestujacego na weczesnych etapach rozwoju przedsigbiorstw
wynosi w Europie tylko okoto 2 mld EUR rocznie, co jak si¢
okazuje stanowi zaledwie okofo 25% wartosci tego rynku
w USA. Tylko jedno na 50 MSP ubiega si¢ o finansowanie
z funduszy podwyzszonego ryzyka. Nie ma problemu
z dostepem do informacji na temat finansowania przez kapitat
typu venture, tym niemniej tradycyjne MSP czesto nie zdaja
sobie sprawy z mozliwosci uzyskania $rodkéw z tego rodzaju
funduszy. Wiaze si¢ to réwniez z konserwatywnym podejsciem
do ryzyka obserwowanym wsrdd przedsigbiorcéw europejskich,
ktorzy korzystaja raczej z ustug bankowych niz z kapitatu
podwyzszonego ryzyka.

5.4  Istotnym obszarem dzialalnosci dla MSP s3 przetargi
publiczne, niemniej jednak przedsigbiorstwa te s3 obecnie
mniej konkurencyjne na tym poziomie ze wzgledu na doswiad-
czenie wigkszych graczy oraz z uwagi na rygorystyczne uregu-
lowania dotyczace gwarancji bankowych i sprawozdan
z obrotéw finansowych. W ramach przetargéw publicznych
nalezy wprowadzi¢ inicjatywy bardziej przyjazne dla MSP,
takie jak nizsze wymogi kapitatowe zwigzane z gwarancjami
bankowymi, zachgcanie MSP do sktadania ofert i wspieranie
konsorcjow MSP.

5.5  Najwazniejszym priorytetem z punktu widzenia MSP jest
ograniczanie biurokracji, gdyz ponosza one niewspSimierny
ciezar regulacyjny i administracyjny w  pordwnaniu
z wickszymi przedsigbiorstwami. Udowodniono, Ze z uwagi
na obowigzki ustawowe duza firma wydaje Srednio 1 EUR na
pracownika, natomiast w przypadku malego przedsigbiorstwa
kwota ta sigga nawet 10 EUR. Stawiajac sobie za cel zmniej-
szanie biurokracji, Komisja obrata wlasciwg droge, wcigz jednak
daleko jest jeszcze do poziomu, przy ktorym stanowitoby to
skuteczng pomoc dla MSP.

5.6 Przyszioéc’ naszej gospodarki zalezy od trwalej konku-
rencyjnosci. Nalezy zatem wspiera¢ w procesie finansowania
MSP, ktore respektujg zasady zréwnowazonego rozwoju
i funkcjonujg w ramach gospodarki ekologicznej.

5.7 W zakresie pomocy MSP zajmujacym si¢ nowymi tech-
nologiami znaczng role odgrywa finansowanie ze $rodkéw unij-
nych. Jednakze nalezy zachgcaé MSP bedace dostawcami
bardziej tradycyjnych produktéw i ustug, by decydowaly si¢
na innowacyjne podejicia nawet w swoich wiasnych obszarach
dzialalnosci. Nalezy w wigkszym stopniu skonsolidowa¢ instru-
menty finansowania, tak aby mogly one wspiera¢ réwniez
szeroki wachlarz rodzajow dzialalnosci.
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5.8  EKES uznaje fakt, Ze w dobie kryzysu pomocne okazaly 5.9  Istotnym narzedziem w tym zakresie z punktu widzenia
si¢ takie stowarzyszenia, jak czlonkowie AECM. Komitet MSP byt program ramowy na rzecz konkurencyjnosci
zacheca Komisje, by nadal dbala o zapewnianie sprzyjajacych i innowagcji, dlatego tez EKES zacheca Komisje do zachowania
warunkow, aby tego rodzaju organizacje mogly w dalszym instrumentu gwarancji dla MSP w tym programie po roku
ciggu wspieraé MSP poprzez swoje gwarancje dla takich przed- 2013.

siebiorstw w zakresie finansowania.
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